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FISCHERS FONDS FAVORITEN

Bringen Sie etwas ,Schweizer
Handschrift“ in Ihre defensiven
Depotbausteine!

— Schmitz & Partner Global Defensiv vs. Peergroup in 5-Jahres-Vergleich —
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Auswertung vom 01.03.2021 bis zum 28.02.2026

Dr. Holger Schmitz
Vorstand Schmitz & Partner AG
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In einer Welt, die immer mehr gekenn-
zeichnet ist von autokratischer Politik,
kriegerischen Auseinandersetzungen, Roh-
stoffknappheit und schwierigen Handelsbe-
ziehungen, sind defensivere Depotpositio-
nen als Ruhepol fiir das Gesamtvermogen
unabdingbar.

Doch wem soll man sich gerade fiir diesen
sensiblen Bereich anvertrauen? Dabeilohnt
ein Blick iiber die deutsche Landesgrenze
hinaus.

Immer mehr deutsche Investoren ver-
trauen dazu dem gut 18 Jahre erfolgreich
am Markt etablierten ,,Schmitz & Partner
Global Defensiv*“ Fonds (WKN: AOM1UL)
und damit einer Losung nach ,Schwei-
zer Lesart“. Dieser beliebte defensive
Mischfonds wird seit seiner Auflage von

Dr. Holger Schmitz, deutscher Vermo-
gensverwalter in der italienischsprachi-
gen Schweiz, beraten. Er tut dies nicht nur
extrem erfolgreich fiir seine Investoren (lt.
»DAS INVESTMENT* seit vielen Monaten
der beste defensive Mischfonds unter knapp
400 vergleichbaren Investmentfonds tiber
verschiedenste Laufzeitbereiche), sondern
auch noch aus einem ganz speziellen Blick-
winkel heraus. Ndmlich dem eines neutra-
len Schweizer Kapitalanlegers.

WAS IST DAS ERFOLGSKONZEPT?

So setzt er fiir seine Kunden bereits seit
Jahren nicht auf Euro oder Dollar, sondern
konsequent auf den Schweizer Franken.
Physische Rohstoffe sind als Inflations-
schutz ebenso schon immer ein Muss im
Portfolio. Und natiirlich darf auch fiir defen-
sive Kunden zumindest ein kleiner Aktien-
anteil als weitere Sachwertkomponente
(iberwiegend in Schweizer Qualitdtswerten
wie Roche, Novartis oder Nestlé) ebenfalls
nicht fehlen.

EIN UNGEWOHNLICHER ANSATZ,
DER SICH ABER BESTENS AUSZAHLT

Dieser spezielle Ansatz ist den Investo-
ren bisher sehr gut bekommen und ladsst
auch fiir die Zukunft hoffen, wie der nach-
folgende Vergleich mit den anderen defen-
siven Wettbewerbern tiber die letzten fiinf
Jahre zeigt. Starke 10,88 Prozent p. a. nach
laufenden Spesen brachte der Fonds iiber
diese Periode (Stichtag 28.02.26) seinen
konservativen Anlegern ein. Und damit
gut das vier- bis fiinffache Ergebnis (!) sei-
ner Mitbewerber, egal ob Dachfonds oder
Mischfonds.
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Absolut herausragend dabei die Perfor-
mance im Jahr 2025 mit beinahe unglaub-
lichen +29 Prozent fiir einen konservativen
Mischfonds. Und auch der Jahresstart 2026
ist extrem erfreulich. Nach zwei Monaten
(Stichtag 28.02.2026) liegt der Fonds bereits
erneut 11,6 Prozent im Plus.

KOSTOLANYS LEHREN UMGESETZT

Doch esist nicht nur die ,,Schweizer Brille,
die den Schmitz & Partner Global Defensiv
Fonds so besonders macht. Man erkennt
auch deutlich die Handschrift des friihe-
ren Borsengroflmeisters André Kostolany
in der Philosophie von Fondsberater Hol-
ger Schmitz. Und das ist kein Zufall, denn
Schmitz hat fiinf Jahre unter dem Borsen-
altmeister als Zogling verbracht und die
goldenen Regeln der Kapitalanlage fest
verinnerlicht. Wer also fiir die eigene Ver-
mogensstruktur nicht ausschlieflich auf
die Offensive setzt, kommt an dem von
Holger Schmitz beratenen Fonds eigent-
lich gar nicht vorbei, was auch zwei weitere
beeindruckende Zahlen bestédtigen. In 18
Jahren war das schlechteste Jahresergeb-
nis des Fonds lediglich -6 Prozent. Und die
Schwankungsbreite des Fonds liegt tiber
alle Laufzeitperioden mit nur ca. sieben
Prozent zusitzlich extrem niedrig. Ver-
stindlich — denn Schweizer Handschrift
bedeutet auch kein Kapitalwachstum um
jeden Preis. Der Kapitalerhalt steht immer
noch an erster Stelle.

Einfach ein angenehm anderer Vermo-
gensbaustein, den immer mehr Anleger
aufgrund seiner Andersartigkeit als Basis-
investment oder Beimischung fiir ihr Depot
sehr schétzen. .

OFFENE INVESTMENTFONDS

DIRK FISCHER

Fazit

»Ein auBergewohnlicher Fonds und eine echte Berei-
cherung fiir jeden defensiven Part in einer Vermogens-
struktur.”

Es hat schon ein wenig etwas von der Aura seines
Lehrmeisters Kostolany, wenn man beobachtet, mit
welcher unerschiitterlichen Uberzeugung Fondsbe-
rater Holger Schmitz die ,Schweizer Handschrift“ in
seinem Fonds unabhingig von jedweder Marktturbu-
lenz verldsslich beibehélt. Der Schmitz & Partner Glo-
bal Defensiv beweist, dass herausragende Ergebnisse
keine Frage des Risikos oder von Nischenthemen sind,
sondern schlichtweg von klarer Strategie. .
DIRK FISCHER

Dirk Fischer

Dirk Fischer verfugt GUber eine fundierte Expertise im
Fondsgeschaft, basierend auf seiner Ausbildung als
Dipl.-Bankbetriebswirt und langjahriger Praxiserfahrung.
Sein Know-how umfasst die gesamte Wertschopfungskette -
von der Vermdgensberatung im Private Banking der Deutsche
Bank AG Uber den Fondsvertrieb bis zur Entwicklung an-
spruchsvoller Investmentldsungen. Als Geschaftsfihrer der
Patriarch Multi-Manager GmbH nutzt er dieses Wissen ge-
zielt fur die Konzeption von Multi-Manager-Strategien und
verbindet dabei Marktiberblick, Managerselektion

und Produktkompetenz.
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